Mercado

O novo ciclo da Envista no Brasil

Com foco em inovacado, evidéncia cientifica e proximidade com os
cirurgiées-dentistas, Caio Donato explica como a Envista reposiciona
suas marcas e mira o crescimento na Reabilitacao Oral com implantes.
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A frente da operacdo brasileira da Envista, Caio
Donato é o Country Manager Brasil da empresa,
liderando um dos portfélios mais relevantes da
Odontologia mundial, que retine marcas como Nobel
Biocare, DEXIS, Ormco e Kerr. Em um momento de
forte transformagdo tecnoldgica e cientifica na
Reabilitagdo Oral, sua gestdo tem sido marcada por
uma estratégia orientada a inovagdo, a evidéncia
clinica e ao fortalecimento do relacionamento com a
comunidade odontoldgica. Com mais de 20 anos de
experiéncia em posi¢coes de lideranca na América
Latina e formacdo em Direito e Economia, Donato traz
uma visdo ampla de mercado e gestdo para o setor.
Em entrevista a ImplantNews, ele analisa 0 momento
daempresa no Brasil, projeta o futuro das marcas sob
sua responsabilidade e detalha os principais
movimentos de sua gestdo. Confira.

A Envista passou a reunir diversas marcas
relevantes da Odontologia. Como essa inte-
gracdo contribui para oferecer solucdoes mais
completas ao cirurgido-dentista?

Caio Donato — Juntas, as marcas da Envista atendem
90% das necessidades clinicas de um profissional.
Além da Nobel Biocare, temos a DEXIS, com portfélio
de escaneres intraorais, planejamento e diagndstico;
a Ormco, pioneira em Ortodontia; e a Kerr, com mais
de 135 anos de histdria. Oferecemos ao mercado um
dos ecossistemas mais completos e consistentes. A
integracao entre diagndstico, planejamento digital,
cirurgia e reabilitagao permite mais previsibilidade e

Mercado | O novo ciclo da Envista no Brasil

eficiéncia clinica, reduzindo variabilidade e
melhorando resultados.

A Nobel Biocare sempre foi referéncia em Im-
plantodontia. Como a marca se reposiciona hoje
dentro do ecossistema da Envista?

Caio Donato — A Nobel Biocare construiu a
Implantodontia moderna e carrega um legado
cientifico inquestionavel. O reposicionamento atual é
uma evolucdo estratégica que amplia sua atuagao
para solucoes completas. Hoje a marca retoma seu
protagonismo ao integrar ciéncia, tecnologia e pratica
clinica, conectando diagnostico, planejamento e
reabilitacao oral. Esse movimento reforca sua origem,
ligada a visdo de P-I Branemark, e projeta um novo
ciclo de crescimento baseado em evidéncia
cientifica, educacao continuada e inovacao.

Os preceitos de P-I Brdnemark seguem atuais?

Caio Donato — Os principios de Branemark seguem
absolutamente atuais e sdo a base da Implantodontia
moderna. O que evoluiu foi a capacidade de
potencializar esses fundamentos com tecnologia. A
Nobel Biocare mantém esse compromisso ao
desenvolver solucdes que respeitam a biologia e
aumentam a previsibilidade clinica. A esséncia
permanece: ciéncia, respeito aos tecidos e
previsibilidade. A inovacao atua como aceleradora,
nao substituicao.

Como a Nobel Biocare tem incorporado fluxos
digitais e novas tecnologias?

Caio Donato — A transformacao digital € um dos
pilares da Implantodontia contemporanea. A Nobel
Biocare tem liderado esse movimento com
integracao do fluxo digital e tecnologias avangadas,
como a superficie TiUltra, o conceito de
mucointegragao com Xeal e solugdes protéticas,
como o0 Onl e a cirurgia navegada com X-Guide. O
portfélio de escaneres intraorais da DEXIS também
integra esse ecossistema. Tudo isso é sustentado por
um dos conjuntos de evidéncias cientificas mais
robustos da Odontologia.

Como vocé enxerga o momento atual da Implan-
todontia, especialmente no Brasil? Ainda ha
espaco para crescimento?

Caio Donato — O cenario global é de crescimento
consistente, impulsionado pelo envelhecimento
populacional e pela busca por qualidade de vida. No
Brasil, vivemos um momento de retomada. A Nobel
Biocare inicia um novo ciclo, mais préxima dos
clientes, com portfélio fortalecido e maior relevancia
no mercado premium. O potencial de crescimento é
elevado, especialmente em tratamentos de maior
valor agregado. Estamos preparando lancamentos
importantes para 2026.

0 que muda com a sua gestdo na Nobel Biocare
Brasil?

Caio Donato — Vivemos um novo ciclo estratégico,
com uma abordagem mais proxima e alinhada as
necessidades da Implantodontia brasileira. Nosso
objetivo & consolidar a Nobel Biocare como uma
empresa guiada por ciéncia, inovagao com aplicagao
clinica e proximidade com o especialista. Mais do que
fornecer solugoes, buscamos atuar como parceiros
estratégicos, contribuindo para a evolucao
sustentavel da Implantodontia no Pais. Isso se reflete
na ampliacdo do suporte técnico e cientifico, maior
acesso a educacao continuada e uma atuacao mais
conectada a prética clinica, com foco em
previsibilidade, qualidade e profundidade cientifica.

Pensando nos proximos dez anos, qual serd o
papel da Nobel Biocare na evolugéio da Reabili-
tacdo Oral?

Caio Donato — A préxima década serd marcada pela
convergéncia entre biologia, tecnologia e dados. A
Nobel Biocare continuara liderando essa evolugao
com solugdes integradas, previsiveis e baseadas em
evidéncia cientifica. O foco sera entregar tratamentos
mais seguros, personalizados e eficientes, consoli-
dando a marca como referéncia global em reabilita-
cao oral. Estou confiante de que o futuro da Nobel
Biocare e da Envista no Brasil serd de muito sucesso.
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